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Spolecnost OKsystem se v oboru informacnich technologii pohybuje od
roku 1990. Sva FeSeni v oblastech vyvoje softwaru na zakazku, fizeni
lidskych zdrojl, bezpe¢nosti a dalSich dodava jak do komeréniho sektoru,
tak institucim vefejné spravy. O planech OKsystemu i zkuSenostech

s prodejem cloudovych FeSeni jsme si povidali s obchodni feditelkou

spole¢nosti Janou Benakovou.

Jaka situace momentdlné panuje na trhu
se systémy pro Fizeni lidskych zdroja?
Poptavaji firmy spiSe komplexni feseni,
nebo jen dil¢i ¢asti, jako persondlni nebo
dochézkovy systém?

Firmy vétsinou maji néjaky personalné-
mzdovy systém, takZe jsou dnes poptdvana
spiSe dil¢i FeSeni, kterymi chtéji pokryt
néjakou dalsi oblast, typicky dochdzkovy
systém, vzdélavani zaméstnanci atd. Popté-
vana jsou ale i komplexni feseni, kterd maji
nahradit stavajici systém nebo nahradit vice
systémi jednim. Zajem je také o manazer-
ské nadstavby, které umoziuji generovat
reporty, sestavy, statistiky atp. Manazery
zajimaji pfedevsim informace ze mzdového
modulu. I kdyZ to nenf tiplnd novinka, je

o to velky zdjem.

Technologickym trendem je dnes cloud.

I na ¢eském trhu jsou k dispozici ucelena
HR feSeni poskytovand timto zptisobem.
Jakou zku3enost méte s nasazovanim HR
systém formou software jako sluzba?
Cloud je téma, které se na poli IT Fesi jiz né-
jakou dobu. N&§ systém pro fizeni lidskych
zdrojit OKbase nabizime i ve formé SaaS
nebo hostingu. Co se ale poptavek od zdkaz-
niki tyka, nejsou tak casté. Zakaznici mnoh-
dy nevi, Ze je néco takového mozné. Casto
zafnou premyslet o této sluzbé aZ ve chvili,
kdy jim takové fe$eni prezentujeme. Vétsina
zakazek je o klasické implementaci, kdy si
firma koupi software, ktery potom provozuje
u sebe. Hodné zalezi na tom, které oddéleni
md vybérové fizeni na starosti. Pokud je to
IT oddélen, pfirozené se vétsinou snazi sys-
tém dostat k sobé a nevyuzivat SaaS. Z nase-
ho pohledu je diileZité, aby zékaznici sluzbé
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Saa$ ¢i hostingu véfili, pfedevsim z pohledu
bezpecnosti a pristupt.

Nové nabizite cloudovd kancelafska
feSeni MS Office 365 a Google Apps. Co
vas vedlo k zaFazeni téchto produktt do
vaseho portfolia a jak se vyviji poptavka
po nich?

Vzhledem k rozvoji cloudovych sluzeb jsme
se rozhodli i my doplnit nabidku o produkty
tzv. on-line kanceléfe. V portfoliu ji méme

par mésicd, a i kdyZ se jednd o relativné mla-

dou technologii, tak vzhledem k obrovskym
moznostem, které jiz nyni nabizi, lze oceké-
vat v blizké budoucnosti nértst zajmu o tuto
sluzbu a s tim i ndrdst zékaznika.

Jak funguje obchodni strategie spolec-
nosti OKsystem v oblasti statni spravy po
kauze na Ministerstvu prace a socidlnich
véci, kde vétsinu systéma nyni dodava

a provozuje jiny dodavatel?

Obchodni strategie spolecnosti OKsystem
ve statni spravé se nezménila. Jsme pie-
svédCeni, Ze dodrZovanim zakon{ a etiky

v obchodnim jedndni budeme dlouhodobé
uspésni. Preference rychle dosazeného
zisku za cenu netransparentnfho jednéni je
zplsob, kterym dfive ¢i pozdéji negativné
ovlivnite svou povést a dlouhodobé budo-
vanou znacku, o cemz se jiZ pfesvédcilo
mnoho firem. Vedle MPSV jsme aktivni

v Fadé dalSich instituci statni spravy a samo-

sprdvy, a to nejen v oblasti softwaru na za-
kazku, ale i v oblasti implementace naseho
persondlniho systému.

Pozici obchodni feditelky OKsystemu za-
stavéte od prosince lofiského roku. Vedle

Jana Bendkova ma na starosti obchodni
strategii firmy OKsystem a vede tym
obchodnikli zaméfeny nejen na vlastni
produkty spolecnosti, ale i na prodej
sluzeb v oblasti vyvoje a implementace
reSeni HRM systémd, informacni bezpec-
nosti a také v oblasti business intelli-
gence. Vystudovala ekonomickou
fakultu, obor podnikova ekonomika

a management a ma bohaté zkuSenosti
nejen z ptisobeni v obchodni divizi
spolecnosti OKsystem, ale i z IBM, kde
dfive pracovala na pozici team leader.

poskytovani OKbase, vyvoje softwaru na
zakéazku a Skoliciho centra zacinéte roz-
vijet i dalsi smér podnikani, a to mobilni
aplikace. Jaké jsou vase obchodni plany
v této oblasti?

Pfirozené bychom chtéli na trhu vyvoje
mobilnich aplikaci uspét. Je to velmi per-
spektivni oblast a mél by se z toho stat dalsi
pilif nadeho podnikéni. Mame uZ za sebou
Uspésny vyvoj nékolika aplikaci. Momental-
né uvadime na trh aplikaci Babel pro Sifro-
vani SMS. Chystéme i novinku v OKbase,

a to v podobé& mobilni aplikace na dochdzku
a mobilniho dochdzkového terminalu pro
,vzdélené“ zaméstnance bez pfistupu k po-
¢itaci a internetu.
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